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O com je tato kniha

A

prvom rade, toto je kniha, ktora sa sklada zo sStyroch relativne sa-

mostatnych (aj ked — na seba nadvézujacich) knih. Nepisal som v nej

o veciach, ktoré nevieme ovplyvnit, alebo dopad ktorych nevieme zmier-

nit. Ku kazdému negativnemu aspektu’, o ktorom som sa v tejto knihe

(resp. v tychto 4 knihach) zmienil, vdm uvadzam, ¢o s tym mdzZete urobit.
PRETO je tato kniha PRIRUCKOU.

Kniha prva:
Reélne hrozby dnesnej doby

V Knihe proej — Redlne hrozby dnesnej doby sa zameriam na hrozby, ktoré st
ocCividné, redlne a pritom by sa dopad takychto scenarov® dal pri troske
snahy vyrazne zmiernit. Chcem dat citatelom mojej knihy tipy, ¢o mo6zu
urobit, aby zabezpecili svoje fungovanie tak, ze ak by sa tieto negativne
scenare’ naplnili, malo by to na nich minimalny (alebo mozno dokonca
az — ziaden) dopad.
Posuniem tento ciel eSte dalej — chcem vam dat také tipy, ze by opatrenia,
ktoré urobite mali pre vas zmysel, aj keby k tomu najhorSiemu ani nedoslo.
Pri mojich Gvahach o rizikich a tipoch, ako sa pred tymito rizikami
chranit, sa opieram o 3 zakladné stabilné udaje:
1. Je lepsie urobit kroky na ochranu pred moznymi rizikami;
2. Radsej pocitam s najhor$im variantom (a popri tom didfam a verim, Ze
nenastane);
3. Spravnost svojich rieSeni testujem podla vzorca — ,,éo ak td situdcia na-
stane, a co ak nenastane®, resp. ,,¢o ak sa mylim / ¢o ak mdm pravdu®.
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Hrozby, ktoré vnimam ako redlne (alebo nie nerealne) sa samozrejme
dajua zoradit podla nejakej stupnice zavaznosti. Nejedné sa len o extrémne
situacie ako napr. jadrovy vybuch. Zac¢neme menej zavaznymi hrozbami
a postupne sa dostaneme az k tym uplne katastrofickym. Niektoré vas pre-
kvapia a hrozbu niektorych si uvedomujete uz davno. Pri kazdom scenari’
vam chcem dat tipy, o mdzete urobit, aby ste dopad na vas a vasich bliz-
kych pocitili ¢o najmenej. Déraz pritom kladiem na dve veci. Rozoberam
REALISTICKE scenére” — nie napr. invdzia Martanov, ale skor veci ako in-
flicia’. A v kazdom jednom scenari® vam dam tipy, praktické rady — nieco,
co dokazete urobit a riziko aplne minimalizujete.

Kniha druha:
Ziskajte finan¢nu slobodu

V dalSej Casti — v Knihe druhej — Ziskajte financni slobodu, sa budem venovat
rOznym radam, zvicSa ohladom financii. Jednoduché vysvetlenie relativne
zlozitych veci. Povenujeme sa iverom, irokom, Gzere’, zavizkom, ale aj
inflacii’. A na¢rtnem vadm hned niekolko praktickych pomdcok.

Kniha tretia:
Ako vyhrat, aj keby nastali tazké casy

Az nasledne — v Knihe tretej — Ako vyhrat, aj keby nastali tazké casy sa dostane-
me k jadru celej prirucky, kde vdm detailne popiSem, ¢o vSetko potrebuje-
te, aby ste prezili akikolvek tazka dobu. Je to ohromne §tavnaté ¢ast knihy.

Zlozité teérie som zjednodusil tak, aby ich dokézal ¢itat aj ¢lovek, ktory
v takych témach nie je odbornik. PGjdeme pekne systematicky od jednej
témy k druhej, kazda rozpitvame do detailov — tak, aby ste téme rozumeli
a vedeli, ¢o mate urobit. VELMI prakticka Cast.

Kniha §tvrta:
Pravo je na vasej strane (ak ho poznate)

A dal$ou castou tejto Prirucky — Kniha Stortd — Prdvo je na vasej strane (ak
ho pozndte) budl pravne zaklady. Na prvy pohlad by sa mohlo zdat, ze
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Ako je kniha napisana

A

Nie je to jednoducha kniha. Nie je jednoducha ani z pohladu autora,
ani z pohladu citatela.

Z pohladu autora je naro¢na preto, lebo je potrebné rozumiet a vyznat
sa v mnohych a velmi r6znorodych oblastiach. Je potrebna znalost eko-
nomiky, historie, je treba rozumiet téme energii, mat prehlad o svetovom
trende hospodarstva, rozumiet bankovnictvu, akciovym trhom, prepper-
stvu’, poznat legislativu’, rozumiet principom ludského spravania, treba
mat vyvinuté logické myslenie, predvidavost a mat vycibrend® schopnost
vnimat aj malé signaly, ktoré sa vyplati neprehliadat. Treba poznat prin-
cipy, ako spravne Studovat a ako vyucovat. Je treba dobre poznat grama-
tiku a kamaratit sa so slovami a Stylizovanim” myslienok.

Dal som si zalezat na tom, aby bola kniha dobre StruktGrovand® — aby
som kazdd tému postupne rozvadzal do viéSej hibky. Tu sa medzi sebou
bili dva extrémy — neist velmi do hibky by vytvorilo prili§ vieobecny zhluk
povrchnych teérii, z ktorych by nebol dokopy ziaden Gzitok. Na druhe;j
strane, keby som sa vnoril do detailov, citatel by sa v podstate ,,stratil®,
prinajmensom by stratil nit myS$lienok, usla by mu pointa” (ak by vobec
v ¢itani knihy pokracoval).

Velmi mi zéalezalo na tom, aby kazda téma mala zakladna teo6riu, tam,
kde to bolo vhodné aj nejaké historické pozadie a potom praktick cast —
rady a tipy, ako sa so situdciou vysporiadat.

Pri kazdej téme, kde predpokladam, Ze si vnimavy citatel bude mat po-
trebu nieCo poznacit, som na to vytvoril miesto na poznamky (Casto aj
s tipmi, ako si tie poznamky vytvarat).

Nepouzil som vela grafov, ale tie, ktoré v knihe najdete st trefné a zro-
zumitelné.
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Kapitola 1.7.
A

HYPERINFLACIA®

akmer vSetky hyperinflacie® v historii boli sposobené tym, ze vlada
krajiny riesila deficit” rozpoctu” tla¢enim penazi (teda ,vytvorili“ nové
peniaze, ktoré neboli ni¢im kryté).

Zjednodusene povedané je hyperinflacia® v podstate inflacia® vo vysoke;j
miere. Je definovana ako inflacia, pocas ktorej ceny stipaju o viac ako
50 % mesacne. Aby ste si to vedeli predstavit, dajme si na hyperinflaciu
jednoduchy priklad:

Povedzme, ze mame hyperinflaciu vo vyske 50 % mesacne, pocas celého
roka. V januari stoji chlieb 2,00 eura, vo februéri stoji uz 3,00 eurd, v mar-
ci 4,50 eur, a ked budeme takto pokracovat, na Vianoce si kipime chlieb
uz za 173 eur. Keby nam hyperinflacia pokracovala (vo vySke 50 % mesac-
ne) eSte cely dalsi rok, na dalSie Vianoce by chlieb stal uz 22.445 eur.

Uz tento priklad vyzera dostato¢ne hrozivo, a to sme si eSte nepoveda-
li, ze inflacia sa ma tendenciu zrychlovat. Nebyva konStantnd” pocas celé-
ho roka, nabera na velkosti (nabera na percentich) a nabera na rychlosti.
Pre priklad vam uvediem niekolko (najznamejsich) prikladov hyperinfla-
cie z historie.

Hyperinflacia® v Nemecku (rok 1923)

Na konci 1. svetovej vojny (rok 1918) ste 1 americky dolar kapili za nece-
lych 9 mariek”. Zaciatkom roka 1922 stéal 1 dolar uz 320 mariek a v decem-
bri TOHO ISTEHO ROKA stal dolar uz 7.400 mariek. UZ toto znie ako zo
zlého filmu, ale ¢itajte dalej: O NECELY ROK NESKOR (november 1923)
ste uz za 1 dolar zaplatili 4.200.000.000.000 mariek (4 biliony" 200 miliard"
mariek)!
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Cena chleba vzrastla za necely rok zo 160 mariek na 200 miliard" ma-
riek! Inflacia” sa postupne vy$plhala na 29.500 % mesacéne (nie 29,5 % ale
dvadsatdevittisicpdtsto percent).

Ceny v obchodoch sa ZDVOJNASOBILI kaZzdé 2 dni! Chlapi dostéavali
vyplatu 3 krat denne, ich manzelky chodili za nimi do prace, vzali od nich
peniaze a ponahlali sa nieCo kapit, kym ceny znova vzrasti. PoStova
znamka stala 50.000.000.000 mariek (50 miliard”") a najvicsia bankovka
mala hodnotu 100.000.000.000.000 mariek (100 bilionov").

Hyperinflacia® v Mad’arsku (rok 1946)

Najvic¢siu zdokumentovant inflaciu v histérii zazilo Madarsko rok po
2. svetovej vojne. V juli 1946 sa ceny zdvojnasobili kazdych 15 hodin, ¢o
lepSie pochopime na jednoduchom priklade s chlebom:
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Ak by chlieb stal 2,00 eurd, po tyzdni by uz stal cca” 8.000 eur, po 10
dnoch 131.000 eur, po 2 tyznoch vySe 16.000.000 eur (16 miliénov) a po
mesiaci vySe 2.300.000.000.000.000 eur (2,3 biliardy")!

Aby ste mali predstavu nielen o tom, ako rychlo rastd pocas hyperinflacie
ceny, ale aj ako rychlo klesia hodnota penazi, pozrime sa na hodnotu najvicsej
madarskej bankovky. V roku 1944 mala najvicsia madarska bankovka hodno-
tu 1.000, koncom nasledujiiceho roka (1945) mala uz najviacsia bankovka hod-
notu 10 miliénov a v priebehu nasledujiceho roka (1946) uz madarska vlada
vydala bankovku v hodnote 100.000.000.000.000.000.000 (100 trilibnov’).

Uvediem vam eSte zopar perliciek o madarskej mene” z tohto ob-
dobia. Mesacna inflacia® dosiahla pocas vrcholu inflacie (jul 1946)
41.900.000.000.000.000 % (42 biliard percent mesacne). Ked v auguste
1946 zaviedli novi menu (madarsky forint), ,8krtli“ na p6vodnej mene’
29 nul! Vymienali teda stari menu za novd menu v pomere 1 : 100.000.0
00.000.000.000.000.000.000.000. V case ,vrcholu“ madarskej inflacie mal
sumar” vSetkdch madarskych bankoviek v obehu hodnotu 1 tisiciny” ame-
rického centa (nie dolara ale centa). Nie, nepomylil som sa, sformulujem
to eSte inak: vSetky peniaze (v celej krajine) mali DOKOPY niz$iu hodnotu
ako 1 cent (presnejsie — mali hodnotu 1 tisiciny” centa).

Nedavne hyperinflacie

Hyperinflacia® nie je len javom minulych obdobi. Mozno si pamitate na
hyperinflaciu v byvalej Juhoslavii® (1992 — 1994) s mesac¢nou inflaciou vo
vysSke 313.000.000 % (313 milionov percent) alebo v Zimbabwe (2007 -
2008), s mesacnou inflaciou vo vyske 80.000.000.000 % (80 miliard" per-
cent), ¢o predstavuje dennd inflaciu vo vySke 98 % mesacne. Alebo ste
mozno poculi o stcasnej inflacii vo Venezuele (od roku 2016 dodnes),
pricom to pred 20 rokmi bola najbohatsia krajina juznej Ameriky. V roku
2019 dosiahla mesa¢n4 inflacia® 2.680.000 % (2,7 miliona percent).

Podla ddajov IMF" — Medzinidrodného menového fondu (Gdaje sa
z aprila 2023), aj v sucasnosti existuje 12 krajin, v ktorych prave zari hype-
rinflacia™ Argentina, Etiopia, Haiti, Iran, Libanon, Juzny Sudéan, Sudan,
Surinami, Turecko, Venezuela, Yemen a Zimbabwe.

Dalsich 7 krajin sa podla toho istého zdroja uz hyperinflacii nebezped-
ne priblizuje: Angola, Egypt, Ghana, Moldavsko, Sierra Leone a Sri Lanka.

A potom tu mame dalSie 3 krajiny, ktoré neuvadzaju doveryhodné uda-
je o svojej inflacii: Afganistan, Syria a Ukrajina.
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PRAKTICKE TIPY:

» Nedrzat majetok v peniazoch,

» ale v hmotnych statkoch™ nehnutelnosti, drahé kovy, tovar.

» Pripravit sa na to, ze v ¢ase hyperinflacie, sa buda dat statky’,
ktoré sa schopné produkovat vynos ziskat za bagatel”.

Zakladny obraz o inflacii ziskate v kapitole 1.6. Infldcia a v kapitole
2.1.8. Infldcia — vyhoda, ¢i nevyhoda. Podrobne sa krokom na ochranu pred
vplyvom inflacie venujem v Knihe tretej — Ako vyhrat, aj keby nastali tazké

casy, a to najméi v kapitolach 3.5. Bezgpenazny vymenny obchod, 3.5.4. Striebro
a 3.6. Udrzanie majetku.

» Toto je miesto vyhradené na vase poznamky k téme hyperinflicia’
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hladiska. A tento zoznam mdZe byt UPLNYM zoznamom vsetkych
vasich zavizkov, teda Gverov (v bankach), péziciek (od réznych spo-
lo¢nosti a sikromnych osob), zavizkov po splatnosti, kontokorent-
nych” Gverov, aj kreditnych kariet.

typ - urok dlzna urok urok ;
veritel poznamka

pozicka | .. 0 & &
pozicky v % suma | mesacne | rocne

1.

10.

11.

12.

13.

14.

15.

16.

17.

18.

19.

20.
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2.1.4. V AKOM PORADI (PREDCASNE) SPLACAT UVERY

Zakladnym pravidlom je uprednostnit predcasné splatenie najdrahsSich

averov. (Precitajte si predosla kapitolu 2.1.3. Najdrahsie poZicky.)

Pred splatenim tych najdrahsich p6ziciek by som uprednostnil len spla-
tenie tych najneprijemnejSich. Ludia mavaju aj také. Povedzme, ze ste si
nickedy v tiesni pozicali peniaze od niekoho (¢i uz od nejakej nebanko-
vej institacie alebo od jednotlivea), kto vam teraz strpéuje zivot. Mozno
v tom zohrava rolu aj to, ze ste mu nesplacali nacas a nie ste v tych nepri-
jemnostiach celkom nevinne, ale to je jedno.

Urcite by som vyplatil najprv pozicku, ktora mi spésobuje neprijem-
nosti. Ak sa vam niekto vyhraza, alebo riskujete nieco cenné (povedzme
ste zalozili svoju nehnutelnost alebo nejaka vec, ktora ma viacsiu hodnotu
ako zostatok dlhu), radsej prednostne vyplatte tato p6zicku.

Tato kapitola vds ma zorientovat v tom, ako splacat tvery PRED-
CASNE, ale je to pomerne Sirok4 téma, pretoZe nezahffia len to, Ze
predcasne splatite pozicku, ktora splacate pravidelne a nikdy ste ne-
meskali s jej splatkou. Ludia mavaja aj pozicky, ktoré mali povodne
byt splatené UZ DAVNO ale oni ich spldcaju nepravidelne (presnej-
Sie — obcasne), alebo sa uz niekolko krat dohodli na nejakom splat-
kovom kalendari, a ten (opakovane) nedodrzali. Takze, ked hovorime
o PREDCASNOM splécani pozidiek, v SirSom zmysle hovorime o tom,
7e ich nebudete splacat tak DLHO, ako sa len d4, ale tak KRATKO,
ako sa len da.

Pri Givahe o tom, v akom poradi predcasne splacat Gvery by som si naj-
prv urobil ich zoznam a analyzu, kolko ma tie Gvery stoja. A potom si
potrebujete urcit, v akom poradi ich budete splacat. Pripravil som pre vas
5 moznych pristupov (ako urcit poradie splacania poziciek). Precitajte si
ich a vyberte si taky, ktory vam sedi najviac:

1. Zacat by ste mali tym, Ze zoradite pozicky (resp. dlhy) od najdrahsej po
najvyhodnejsiu. (Pouzite tdaje, ktoré som uviedol v tejto a predosle;j
kapitole — kapitole 2.1.3. Najdrahsie pézicky.)

2. Potom mozete upravit poradie podla toho, ktord pozicka je najnepri-
jemnejsia. (Ak dlhujete niekomu, kto vam kvoli vaSmu nesplacaniu str-
pcuje zivot.)

3. Pripadne, ak je niektora pdzicka skutocne nizka a vam spdsobi dobry
pocit, ze mate namiesto povedzme 8 p6ziciek uz len 7, upravte si pora-
die splacania podla toho.

~ 115 ~






VSETKO ALEBO NIC!

2.1.8. INFLACIA* — VYHODA, CI NEVYHODA

Inflacia’ je pri iveroch svojim sp6sobom dvojse¢na zbran. V dnesnej dobe
sa Casto sklonuje mySlienka, Ze je treba brat aGvery, pretoze inflacia hra
v prospech dlznikov. Je dolezité chapat, ako je to myslené, vS§imat si kto to
hovori a aké st Gskalia tohto tvrdenia.

Obhajoba tverov v Case inflacie je zaloZené na tomto principe: Ak si po-
ziciam 50.000 eur a splatka mi vyjde povedzme 600 eur mesac¢ne po dobu
8 rokov, tych 600 eur, ktoré mesacne splacam v prvom roku mojej pozicky
nie je takych istych 600 eur ako tych 600, ktoré budem splacat v 8. roku.
Inflacia spdsobuje, ze peniaze stracaju hodnotu, teda, ich hodnota klesa.
Tak, ako som si vedel za 600 eur kGipit v minulosti viac, nez si za 600 eur
viem kupit dnes, inflacia znizi hodnotu penazi aj v buddacnosti a 600 eur,
ktoré budem splacat o par rokov bude pre mna v podstate mensi peniaz
ako dnesnych 600 eur. Inymi slovami, 600 eur bude mat postupne nizsiu
hodnotu, bude to menej vyznamna polozka. Toto je jednoznac¢ne prav-
divy vyrok, vSetko na tom sedi a napriek tomu vas chcem varovat pred
niekolkymi Giskaliami.

V prvom rade, inflacia® NAJPRV zvySuje ceny, a prijmy ludi rasti AZ
NASLEDNE. Toto je obzvl4st platné u zamestnancov. Ved si spometite,
dostali ste niekedy zvySenie platu a ceny v obchodoch zacali rast az po-
tom? Alebo to bolo naopak — ceny rastli a rastli, a a2 NASLEDNE vam
niekto zvysil plat? Takze, ano, inflacia vam ,,pomaha“ s tverom — hodnota
penazi, ktoré mate splacat klesa. Ale ak vam jednoducho nevychadza — ak
na splacanie iveru nemate, mate problém!

Podobny problém nastava v pripade, Ze pridete o svoj prijem. (Nena-
pisal som ,0 pracu®, pretoze chcem zdo6raznit vypadok PRIJMU. IsteZe
praca a prijem spolu silno suvisia, ale jednak, nie vSetci s zamestnanci
a potom, da sa prist o prijem a pritom vam praca zostane.)

A dalej tu mame podmienky bank. Len nedavno ludia precitli, ked zisti-
li, ze Groky na hypotékach® sa nemusia pohybovat stale niekde okolo 1 %.
Viete aky rozdiel vznika pri naraste arokov o par percent?

Povedzme, ze mate hypotéku® vo vySke 100.000 eur, na dobu 20 rokov
(aby sa nam to lahko pocitalo), a ked ste do toho §li, banka vam dala 1 %
urok p.a.” (ro¢ny arok).

Vypocitame si mesac¢nu splatku: 100.000 € : 20 rokov : 12 mesiacov =
417 €. Pre zjednodus$enie vypocitame Grok za prvy mesiac averu: 1 % (roc-
ny) arok z dlZnej sumy vo vyske 100.000 je 1.000 €. Vydelime to 12 mesiac-
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a tato moju teériu mi potvrdil. Banky nebudt len necinne ,stat a prizerat
sa“ ako sa rtcaju ich pohladavky voci dlznikom.

A z r6znych zivotnych skasenosti vieme aj to, ze ak by bol na niektoré
ukony potrebny nejaky novy zakon, najdu sa narychlo peceni odbornici,
ktori ho pripravia a nami voleni zastupcovia ho veselo odhlasuja. Takze —
ak by aj banky ziadne moznosti, ako sa chranit pred rychlym splatenim
poziciek inflaciou znehodnotenymi peniazmi nemali, som presvedceny,
ze im nasi pohlavari® tak(ito moc vedia velmi promptne” pridelit.

Mate pocit, ze zbyto¢ne prehanam, na vSetko uz bolo myslené a nic
nam nehrozi? Kiezby ste mali pravdu! Iste, na mnohé mozné hrozby uz
Statne a nadnarodné institacie davno pripravili opatrenia, z ktorych nie-
ktoré st velmi rozumné, a iné menej. Ale celkom urcite nezaistili rieSe-
nia na vietky mozné scenare’. Citatel, ktory ma zdujem ist do vicsej hib-
ky si moze vygooglovat” dokument Eur6pskej centralnej banky” (ECB)
z 5. jula 2023, oficialne: Stanovisko Eurépskej centrdlnej banky™ k zmendm
rdmca Unie pre krizové riadenie a ochranu vkladov. Z uvedeného dokumen-
tu vyplyva, ze ECB’ sa eSte len TERAZ legislativne pripravuje na rozne
mozné scenare’.

Nesnazim sa tymto postavit ECB" do zlého svetla, je svojim spo6sobom
pochopitelné, ze svet nie je pripraveny na vSetky mozné krizové scenare”.
Len sa vam snazim ukézat, ze sa nemo6zeme spoliehat na to, ze ,niekto“ za
nas vyriesi vSetky nase problémy, ktoré (ndm) mozu nastat.

Exisutje jedno krasne slovenské porekadlo ,,Voda je dobry sluha ale zly
pan. “ Kapitolu o tveroch a dlhoch by som uzavrel modifikovanim® toho
pravidla na nasledovné: , PozZicka je dobry sluha, ale zly pan.“ Je skvelé, ze
mame moznost vziat si p6zicku, ved existuje mnozstvo zivotnych situacii
a prilezitosti, v ktorych si iverom vieme skratit ¢as na to, aby sme nieco
ziskali. Je k tomu ale treba pristupovat zodpovedene a s rozvahou, je tre-
bavediet, ako to funguje, aké st rizika a ako si urobit analyzu vyhodnosti.
A nepustat sa do toho bezhlavo len preto, lebo mi Gver ponuakla nejaka
»autorita™ alebo, zZe ,ale ked ja to velmi chcem*.
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s pastierom prasiatok dohodol a obaja nakoniec mohli odist spokojne
domov.

Ocividne by sme sa takto daleko nedostali, priklad, ktory som tu prave
opisal je skor romantickd” predstava toho, ako to mohlo byt, keby vset-
ko klaplo na 100 %. Bolo to velmi nepraktické a pravdepodobnost, Ze by
ste sa svojou ponukou trafili do potrieb niekoho dalsiecho nebola vysoka.
Préve preto ludia hladali nieco, ¢o by mohlo reprezentovat AKYKOLVEK
tovar, a to ,nieco“ by pozivalo vSeobecntd doveru. V roznych kitoch sveta
si za prvé ,peniaze” zvolili nieCo iné — za prvé peniaze pouzivali napriklad
rozne musle a kamienky.

A ked sa ludia naucili obrabat kovy, zacali ako platidlo pouzivat prave
kovy. Boli to sice rozne kovy, ale coskoro sa dostali k vzdcnym kovom —
k zlatu a striebru. A to sa uz dalo obchodovat veselo. Peniaze boli roz-
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nych velkosti (a teda réznych hodn6t) a kazdy vedel, ze mu jeho zlatku
(zlatd mincu) alebo strieborniak (striebornd mincu) akceptuje hociktory
obchodnik.

Vsetko fungovalo ako malo, az raz nastipil na scénu nejaky zlatnik,
s napadom, Ze si u neho ludia m6zu svoje zlato ulozit do bezpecia a on
im o tejto Gschove vyda pisomné potvrdenie (certifikat). A to uz sme pri
papierovych peniazoch — krytych skutocnym zlatom.

Takto to vSetko bolo v najlepsom poriadku. Lludia uz sice pouzivali pa-
pierové peniaze (tie certifikaty, ktoré im vydal zlatnik), ale kedZe penia-
ze skuto¢ne hodnoverne reprezentovali u zlatnika ulozené zlato, nie je
tomu Co vycitat. Problém nastal v momente, ked si ten zlatnik uvedomil,
ze moze certifikat vystavit aj niekomu, kto si u neho ziadne zlato neulozil.
Jasné, mal u seba v ischove povedzme 5.000 gramov zlata, preco by ne-
mohol nieckomu vystavit potrvdenku na 100 gramov?!

Neviem, ¢i je to ocividné, ale — ten zlatnik v podstate poskytol p6zicku
(vo vyske, ktord zodpovedala 100 gramom zlata). Ta pozicku poskytol
samozrejme v papierovych peniazoch, resp.” — vydal tomu zakaznikovi
potvrdenie (certifikat) potvrdzujace, ze méa (u neho) 100 gramov zlata,
a on si s tymto certifikitom mohol z4jst kGpit povedzme kona. Jasné, zZe
o tej pozicke vkladatelom (ktori si u neho ulozili 5.000 gramov zlata) ne-
povedal. A jasné je tiez to, ze ked tomu priSiel na chut, zrejme nezostal
pri 100 gramoch. Coskoro napoZi¢iaval celych 5.000 gramov, ved - kto
by to kedy zistil. Zlato lezalo v jeho trezore a on vydaval len certifikaty
(papierové peniaze). A ked zistil, ze vie vystavit dokonca VIAC certifika-
tov, nez ma zlata v trezore, zrodilo sa bankovnictvo, ako ho pozname
dnes.

Jim Rickards® nie je jediny, kto si urobil vylet do histérie a priSiel na to,
ako to celé vzniklo. Dal$i z velikdnov, ktory tento podvod na ludoch obja-
vil bol americky filozof L. Ron Hubbard’, v jednej zo svojich pisomnosti
vysvetluje tento proces velmi podrobne.
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Z ¢oho na to ta nasa vlada vezme? Nuz, si dve moznosti: Bud to vybera
od nas, alebo si na to pozicaja. Pozor, neviem ¢i ¢itate pozorne — pozicaju
si na zaplatenie UROKOV! O spl4cani samotnej istiny’ sa ani len neba-
vime...

Aviete odkial'sivlada pozicia? To radSej ani nechcite vediet! Eurépska ko-
misia” (nevoleny organ, ktory §éfuje Eurdpskej Gnii’) rozhodne, Ze Eurdp-
ska centralna banka’ (ECB) ,vyda“ nové peniaze, za ktoré skapi dlhy od
komercnych (beznych) bank. ECB" vydava povedzme 60.000.000.000 eur
(60 miliard”) mesac¢ne (tolko ,novych® penazi vydavala mesacne v roku
2015), a ked to nestaci, zdvihne to na 80 miliard” mesac¢ne (tolko vydavala
mesacne v roku 2016). (Overte si tieto tdaje napr. na Wikipédii (anglicka
verzia), pod heslom ,,Quantitative easing®.)

Celé je to velmi zamotané a preto nie je vObec lahké vysvetlit to jedno-
ducho. Podme na to postupne:

Vldda hospodari s deficitom”. To v preklade znamen4, Ze za rok minie
viac penazi, nez od ludi vyberie (vo forme dani a poplatkov). Takze si po-
trebuje pozicat. Vyda tzv. ,S$tatne dlhopisy™ (to st cenné papiere), ktoré
niekomu predé — ¢ize ten ,niekto” dostane Statny dlhopis” (cenny papier)
a vlade za tento dlhopis zaplati (vlada dostane peniaze).

Dlhopis’ stanovuje, kedy za to (za ten dlhopis) ten ,niekto” dostane
od vlady spit svoje peniaze + Grok. V realite Stdtne dlhopisy nakupuju
hlavne investicné fondy (bank a poistovni) ale moze si ich zakapit aj
jednotlivec.

A teraz to celé zacne — teraz sa dostavame k tomu ,kvantitativnemu
uvolnovaniu®, alebo — omnoho presnejsie — k vytvaraniu penazi z ni¢oho:

Tak eSte raz — $tat fungoval nehospodarne (minul viac, ako ziskal), a,
aby to ,vykryl“ (alebo zakryl), pozical si (oni tomu odborne hovoria, zZe
,vydal $tatne dlhopisy™). A tieto dlhopisy nakapili komeréné banky (bez-
né banky). (Preklad: Banky pozicali $tatu peniaze, samozrejme s nejakym
urokom.) Uz toto sa vdm nemusi pacit, ale pokracuje to dalej:

Nevoleny organ Eurdpskej tnie” (Eur6pska komisia®) rozhodne, aby
ECB" ,vydala nové peniaze® — povedzme 60 miliard® eur v jednom mesiaci
(a nasledne rovnaké ¢iastky v dalsich mesiacoch). Za tieto ,nové“ peniaze
teraz ECB ,vykupuje“ $tatne dlhopisy” od ich drzitelov (¢ize v podstate od
bank). Aj toto vam prelozim do eSte jednoduchsej rec¢i: ECB ,,vyda nové
peniaze® (doslova si ich vymysli — z nicoho) a za ne kupuje dlhopisy” od
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A VTEDY menu” ,,podporia“ zlatom. Vo svojej centralnej” banke vycle-
nia nejaké mnozstvo zlata, ktorym tG menu’ kryju — a az vtedy prestanu
byt peniaze bezcennymi farebnymi papierikmi.

Co je ale extrémne dobleZité pre nés je to, Ze ked $krtaji nuly, ked sa zo-
budite z vecCera do rana a kazda milibnova bankovka je nahradena povedz-
me tisickou (vSetko vydelili ¢islom 1.000), vase zlato si hodnotu udrzalo!
Zlatu hodnotu neznizuju. Lebo TO sa neda! Skuto¢nymi peniazmi je pra-
ve zlato. Bankovky (a mince) nejakej meny len REPREZENTUJU hodnotu
toho zlata. Pre ilustraciu vam tu uvadzam 2 grafy z Venezuely.

Prvy graf (obr. 7) ma obrovska vypovedaciu schopnost. V prvom rade
vidite, ze zlato pri resete nestraca na hodnote. Presne naopak. Keby ste
mali peniaze v mene, u ktorej robia reset’, jej hodnota by sa znizila tisic-
nasobne (alebo milibnnasobne).

Ale zlata sa reset netyka, zlato sa ,,precenuje“ smerom nahor kazdym
resetom! V§imnite si prosim aj rychlost, akou to celé funguje. Graf zobra-
zuje len 8 mesiacov jedného jediného roka. Venezuelu som vybral preto,
aby ste videli vyvoj ceny zlata v krajine, kde zGri hyperinflacia” (a kde ro-
bia over—night’ reset’). A nechcel som vyberat nejaky priklad z ¢ias okolo
druhej svetovej vojny, ale relativne neddvnu minulost (rok 2018).

Vo Venezuele nastalo k dneSnému dnu uz 6 over—night resetov’. Na
obrazku som vam vyskladal prvé 4 resety’. Vlada zresetuje menu’, ¢im pe-
niaze stratia Cast (resp. podstatni Cast) svojej hodnoty a zlato okamzite
vystreli nahor. Pozrite si to na nasledujicom obrazku.
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3.6.3.6. Ako si zlato drzi hodnotu

lato ma v ¢asoch krizy, inflacie” a hyperinflacie’ neocenitelnt hodno-
tu. Nestraca hodnotu tak, ako stracaju peniaze. Naopak, jeho hodno-
ta vtedy eSte aj rastie.

Nepisem vam tu o zlate preto, aby som vas vystrasil. Nie je dovod mat
obavy. Co je podla mila rozumné, je zvaZit, ¢o by ste mohli ziskat, keby
boli vy$sie uvedené riadky pravdivé, a ¢o by ste mohli stratit v pripade, ze
by vyssie uvedené riadky pravdivé neboli.

Ak mate zlato a naozaj sa stane, ze peniaze stratia hodnotu a zlato si
ju udrzi (alebo zvysi), ochranili ste svoj majetok. Mozno ste ho dokonca
zveladili. Ak tento scenar” nenastane, ¢i uz preto, ze v ekonomike taka kri-
ticka situacia nenastane alebo preto, Ze cena zlato velmi neporastie, mate
zlato, na ktorom ste vela neziskali a po par rokoch ho predate.

Mimochodom, cena zlata stipa kontinualne, uz od roku 1933, kedy
americka vlada skonfiskovala Ameri¢anom zlato (viac o tom piSem v kapi-
tole 3.6.3.2. Rizikd spojené so zlatom).

Graf s vyvojom ceny zlata vim uvediem v americkych dolaroch, pretoze
euro je pomerne mladd mena — pouziva sa len od roku 2002 (resp. ako
elektronickd mena sa pouziva od roku 1999).

Toto presne je tivaha, o ktorej som pisal na zaciatku knihy. Test, ktorym
si overite vzorec ,¢o ak sa mylim / éo ak mdm pravdu® (zaviedol som ho
v kapitole O dom je tdto kniha — na strane 19).

Vzhladom nato, Ze je velmi nerealne, aby cena zlata klesla, vlastnictvom
zlata nemate Co stratit. Naopak, ak ho mat nebudete a zatraduje ndm tu
hyperinflacia® alebo ,aspon“ vyznamne vysoka inflacia®, finan¢na kriza,
alebo akakolvek udalost, ktora otrasie ekonomikou a/alebo” doverou ob-
¢anov v peniaze, vlastnictvo zlata vas ochrani a velmi pravdepodobne vas
majetok dokonca porastie.

Urobte s tymito informéciami, ¢o uznate za vhodné. Informacie, ktoré
som vam tu popisal, si mOzete dohladat aj sami. Isteze, zaberie vam to
desiatky (daleko pravdepodobnejsie — stovky) hodin, ale ak potrebujete
viac dat alebo zdrojov, hladajte. Aj tak potrebujete urobit rozhodnutie,
ktoré sedi vam!
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